
 

 

www.active-consult.com/NuG 

 

 

 

activePURCHASE plus - ernteabhängige Rohstoffe managen 

 
Eine SAP-Lösung für die präzise Vorausschau der Ergebnisplanung und Bedarfsabdeckung im 

volatilen Rohstoffmarkt. Simulieren und bewerten Sie Szenarien im strategischen Rohstoffeinkauf zur 

Entscheidungsfindung und Ergebnisverbesserung. 

 

 

Sind das Ihre Herausforderungen? 

 

Für Einkauf und Controlling ist die Beherrschung 

der Volatilität des Rohstoffmarktes in der Ergeb-

nisplanung hinsichtlich Preisschwankung und 

Verfügbarkeit eine zentrale Herausforderung. Mit 

einer vorausschauenden Ergebnisplanung lassen 

sich notwendige taktische Maßnahmen zur Er-

gebnissicherung frühzeitig erkennen und einleiten. 

 
• Budget- und Forecastprozesse in Ihrem Unter-

nehmen haben diese Volatilität zu berücksich-
tigen.  

• Die Finanzplanung ist mit der Bedarfsplanung 
für den zentralen Einkaufs- und Beschaffungs-

prozess zu synchronisieren.  

• Ein aussagekräftiges Kennzahlensystem hat 
die notwendige Ergebnistransparenz zu liefern. 

 

Identifizierung der Einflussgrößen 

 

Die Einflüsse auf die Ergebnisplanung ergeben 

sich einerseits aus dem Absatz und andererseits 

aus dem Beschaffungsmarkt mit folgenden typ-

ischen Fragestellungen: 

 

Absatzmarkt 

• Wie entwickelt sich mein Produktmix am 
Markt? 

• Korrespondiert der Absatz mit meinen 
strategischen Absichten? 

• Welche Änderungen im Produktportfolio 
muss ich vornehmen? 

 
Beschaffungsmarkt 

• Wie präzise sind meine Nettobedarfe? 

• Wie hoch ist mein Unter-/Überdeckungs-

risiko? 

• Wie hoch ist mein finanzielles Risiko der 

Nettobedarfe, für die ich keine Preisab-
sicherung habe? 

• Wie verlässlich sind meine Modelle für 

die Preiskalkulation? 

• Welche Auswirkungen haben x-%ige 
Erhöhungen der Rohstoffpreise auf die 
Ergebnisse?  



 

 
 
Die Active Business Consult GmbH hat im Geschäftsbereich Nahrung und Getränke die Beratungskompetenz der ABC Group und die langjährige IT-
Kompetenz der  ISEnova in der Branche gebündelt. Das erweiterte Leistungsspektrum der Active Business Consult GmbH umfasst die Bestands-
optimierung, Business Intelligence- Kompetenz für Management Reporting und Budgetplanung auch mit BusinessObjects, die Prozessberatung, nationale 
und internationale Projekte für SAP, EDI und LABbase, sowie deren Support. Branchenorientierte Lösungen im LIMS-Umfeld für Labore und die Frucht-
saftproduktion, sowie die Integration der Supply Chain durch EDI-Lösungen gestalten effiziente Prozesse. Die Active Business Consult GmbH mit einem 
weiteren Geschäftsbereich Chemie und Pharma ist ein Unternehmen der international aufgestellten Active Business Consult Group mit Niederlassungen in 
Österreich, USA und Russland. Mit Kunden wie der Eckes-Granini Group, Henkell, Döhler, Bongrain, Freixenet, Rotkäppchen-Mumm, Emig  u.w. erwirt-
schaftete die Gruppe in 2010 einen Umsatz von über elf Millionen Euro. Partnerschaften mit der SAP, Microsoft, Oracle, Cormeta, Seeburger und AJ 
Blomesystem verstärken die ganzheitliche Lösungskompetenz innerhalb der Branche. 

Präzisierung 

 

Mit einem Kennzahlensystem lassen sich folgen-

de grundsätzliche Fragestellungen beantworten: 

 

Absatzmarkt 

• Wie präzise ist mein Forecast gegen-
über dem tatsächlichen Absatz? 

• Welche Trends im Absatzverhalten 

lassen sich anhand von Simulationen 
erkennen? 

• Wie sind die Deckungsbeiträge meiner 

Produkte? 

Beschaffungsmarkt 

• Wie präzise sind meine Netto Rohstoff-
bedarfe? 

• Wie hoch ist das finanzielle Volumen 

des Nettobedarfes? 

• Welche Risiken/Chancen bewirken 

Schwankungen in den Rohstoffpreisen 
und Absatzmengen der Produkte 

• Wie groß sind die Plan/Ist-Abweich-

ungen (Budget und Forecast)? 

 

Unsere SAP BW-Lösung 

 

Wir haben eine Lösung realisiert, die eine mög-

lichst präzise Vorausschau der Ergebnisplanung 

(Finanz- und Mengenvolumen) im volatilen Roh-

stoffmarkt unter Berücksichtigung aller beeinflus-

senden Inputdaten liefert. Die Lösung dient als 

Grundlage, um Ihre spezifischen Fragestellungen 

schneller beantworten zu können. Sie umfasst die 

folgenden grundsätzlichen Funktionalitäten: 

 
• Durchschnittspreisberechnungen unter Berück-

sichtigung aller preisrelevanten Inputdaten 
(Kontrakte, Preiskonditionen, Bestände, Call-
offs, nicht preisgedeckte Rohstoffbedarfs-
mengen, etc.) 

• Planungscockpit für die Forecast- und Budget-

planung 

 
 

• Datenbeschaffung zur Einbindung interner und 
externer Partner 

• Synchronisation der Rohstoffmengenplanung 
mit der Finanzplanung 

• Kennzahlensystem für den Rohstoffeinkauf mit 
aussagekräftigem Reporting und Simulationen 

von „What if“ Szenarien, Plan/Ist Vergleichs-
analysen 

 

Ihr Nutzen: 

• Transparenter und konsistenter Prozess 

in der Budget- und Forecastplanung für 
eine präzise Ergebnisplanung 

• Präzise Bestimmung von Rohstoffdurch-

schnittspreisen 

• Identifizierung von Maßnahmen anhand 

belastbarer Kennzahlen 

• Simulationsmöglichkeiten bei Preis-

veränderungen 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Sprechen Sie uns an: 

 

ACTIVE BUSINESS CONSULT GMBH 

Geschäftsbereich Nahrung und Getränke 

Borsigstraße 34, 65205 Wiesbaden 

 

Matthias Scharpe, Leitung Vertrieb 

Tel  +49 6122  507100 

m.scharpe@active-consult.com 


