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SAP BusinessObjects Planning & Consolidation

Service Offering zur Evaluierung der optimalen Einsatzmdéglichkeiten

Kurzbeschreibung

SAP BusinessObjects Planning & Consolida-
tion [BOPC] deckt mit integrierter Funktionali-
tat die Aufgabenbereiche Planung, Budget-
ierung und Simulation ab und verknlpft sie
mit Konsolidierungsfunktionen — fir eine um-
fassende Berichterstattung, die einen pra-
zisen Uberblick Uber die Unternehmens-
leistung gewahrleistet. Die intuitive MS-Excel-
Benutzeroberflache sorgt fiir Ubersichtlichkeit
und eine hohe Benutzerfreundlichkeit.

Unser Service Offering liefert eine struktu-
rierte  Evaluierung des Unternehmens-
planungsprozesses basierend auf lhren An-
forderungen und zeigt Szenarien zur Ein-
fihrung von SAP BusinessObjects Planning
& Consolidation auf.
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Sie erhalten folgende Ergebnisse:

o Dokumentation der Anforderungen

o Aufzeigen von Lésungsszenarien

o Aufzeigen des Veranderungsbe-
darfs und der Potentiale

e Einfilhrungsvoraussetzungen

o Architekturvorschlag

¢ Aufwandsschatzung

e Entscheidungsvorlage fir die Einfiih-
rung

www.active-consult.com/NuG
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Qualifizierter Einstieg in das Projekt Paket 2 - Entscheidungsvorlage

Erfahren Sie, wie Sie mit SAP Business- e Grobkonzept fur die Anpassungen
Objects Planning & Consolidation Budgets im SAP SD und die Konfiguration
initiieren, monatliche Prognosen vorbereiten des SAP BOPC

und Berichte flir Plan-Ist-Vergleiche erstellen
konnen — in einer einzigen mit lhrem ERP
integrierten Anwendung.

e Ausarbeitung einer Roadmap zur
Einfihrung der integrierten Unter-
nehmensplanung

Wir erarbeiten mit lhnen das Einflihrungs- e Aufzeigen des Veranderungsbedarfs
szenario fur SAP BusinessObjects Planning auf Basis der Integrierten Planung
& Consolidation bezogen auf lhren SpeZiﬁ' ° Erm|tt|ung der EinfUhrungsvoraus_
schen Unternehmensplanungsprozess und setzungen
zeigen die Funktionalitdt und den Mehrwert . : .
auf e Ausarbeitung eines Architekturvor-
schlags auf Basis der vorhandenen
Installation
o Aufwandsschatzung fur die Einfuhr-
Service Offering zur Evaluierung der op- ung
timalen Einsatzmoglichkeiten e Dokumentation und Prasentation der

Empfehlung zur Umsetzung
Paket 1 - Empfehlung

e Prasentation der Lodsungsmaoglich-
keiten fir den Unternehmens-
planungsprozess (Budgetplanung flr
Absatz-, Umsatz- und Netto-
ergebnis)

o Dokumentation der wesentlichen An-
forderungen

e Analyse der Absatzplanung und Er- Sprechen Sie uns an:
gebnisermittlung

e Analyse der Kunden- und Artikel-
struktur, sowie der Kundenver-

ACTIVE BUSINESS CONSULT GMBH
Geschaftsbereich Nahrung und Getranke
Borsigstrale 34, 65205 Wiesbaden

einbarung

o Darstellung des Planungsprozesses Matthias Scharpe, Leitung Vertrieb
mit BOPC im zuvor festgelegten Pro- Tel +49 6122 507100
jektumfang m.scharpe@active-consult.com

Die Active Business Consult GmbH hat im Geschéftsbereich Nahrung und Getranke die Beratungskompetenz der ABC Group und die langjahrige IT-
Kompetenz der ISEnova in der Branche geblindelt. Das erweiterte Leistungsspektrum der Active Business Consult GmbH umfasst die Bestands-
optimierung, Business Intelligence-Kompetenz fir Management Reporting und Budgetplanung auch mit BusinessObjects, die Prozessberatung, nationale
und internationale Projekte fir SAP, EDI und LABbase, sowie deren Support. Branchenorientierte Losungen im LIMS-Umfeld fir Labore und die Frucht-
saftproduktion, sowie die Integration der Supply Chain durch EDI-L&sungen gestalten effiziente Prozesse. Die Active Business Consult GmbH mit einem
weiteren Geschaftsbereich Chemie und Pharma ist ein Unternehmen der international aufgestellten Active Business Consult Group mit Niederlassungen in
Osterreich, USA und Russland. Mit Kunden wie der Eckes-Granini Group, Henkell, Déhler, Bongrain, Freixenet, Rotkdppchen-Mumm, Emig u.w. erwirt-
schaftete die Gruppe in 2010 einen Umsatz von Uber elf Millionen Euro. Partnerschaften mit der SAP, Microsoft, Oracle, Cormeta, Seeburger und AJ
Blomesystem verstarken die ganzheitliche Lésungskompetenz innerhalb der Branche.



